
   

 

 

Sales and Marketing Management （セールス・マーケティングマネジメント） 
 

  

 どんなに時代が変動していても、ビジネスの世界からなくならない分野は Sales and 

Marketing。全てのビジネスの業界での原点となるこの二つの側面の知識を、ビジネスの基本を

カバーするとともに、セールスとマーケティングの分野を専門に学習。グループワーク、ディ

スカッション、プレゼンテーションを数多くこなすことで実践的なスキルを身につける。実際

のビジネス社会で使用されている例を使いながら、学生は”今”の感覚を掴む事が可能。 
 
 

期間：  Diploma: 24 weeks (720 hours) 

          Certificate: 12 weeks (360 hours)  
 

提携団体：  CIM (Canadian Institute of Management) 

       CPSA (Canadian Professional Sales Association) 

 

取得可能資格： Ashton College Sales and Marketing Management Diploma / Certificate 

  Certified In Management designation from CIM 

  Professional Sales Certificate from CPSA 

 

 

                    ＊スケジュールは状況により、変更する可能性がございます。 

Diploma in Sales & Marketing Management (DSM)  

Time  Month 1  Month 2  Month 3  Month 4  Month 5  Month 6  

8:30 
- 

11:30 

DSM 01C 
Introduction to 

Accounting 

(会計基礎) 

DSM 02C 
Strategic 

Management 

(戦略的計画) 

DSM 03C 
Financial 

Management 

(財務計画) 

DSM 04C 
Business 

Communication 

(ビジネス英語) 

DSM 05C 
Canadian 
Business 

Law 

(カナダの法) 

DSM 06C 
Organizational 

Behavior 

(企業人行動) 

11:30 - 
12:30  

LunchLunchLunchLunch LunchLunchLunchLunch LuLuLuLunchnchnchnch LunchLunchLunchLunch LunchLunchLunchLunch LunchLunchLunchLunch 

Weeks 
1 & 2 
12:30 

- 
3:30 

Week 
3 & 4 

DSM 07A 
Intro Marketing 

and its 
Environment 

(マーケティング

基礎) 

 

DSM 07B 
Personal Selling 

in the Age of 
Information 

(年齢別販売) 

DSM 08A 
Buying Behavior 

and Market 
Selection 

(消費行動) 

 

DSM 08B 
Understanding 

Buying Behavior 
and Creating 

Product Solutions 

(消費行動| 

 商品改善) 

DSM 09A 
Product Decisions 

in Marketing 

(商品決定) 

 

DSM 09B 
Establishing a 

Relationship and 
Customer Strategy 

(戦略的関係構築) 

DSM 10A 
Distribution 
Decisions in 
Marketing, 
Leadership 
Coaching 

Negotiating 

(物流|主体性) 

 

DSM 10B 
Closing and 

Confirming the 
Sale 

(契約|承認) 

DSM 11A 
Pricing Strategies, 

Promotion and 
Advertising 

(価格設定|宣伝) 

 

DSM 11B 
Managing the 
Sales Force 

(販売員管理) 

DSM 12A 
Marketing 

Management and 
Decision Making 

(営業計画|政策決定) 

 

DSM 12B 
Recruiting, 

Selecting, Training 
and Developing 

Resume Building 

(人材育成|履歴書) 

Breaks 
There is a 15 minute break in the AM from 10:00 – 10:15 
There is a 15 minute break in the PM from 2:00 – 2:15 

 

   ★将来、セールスやマーケティングの分野に興味があり、確かな知識を体感したい方 

   ★現在の営業力と共に、揺るがない確かな理論を確立したいと願う方 

   ★就職活動を始める前に、自身で秀でた印象を会社にアピールしたいと計画している方 
 

学費学費学費学費 (CAD)：：：：              
           Diploma          $8,200.00 | Material fee $50 | Application fee $200            
 

                                     Certificate        $4,600.00 | Material fee $50 | Application fee $200
Text Book (概算) 
Diploma: $950.00 
Certificate: $450.00 
 (GST が加算されます) 
  

    次次次次のののの方方方方にににに 
オススメオススメオススメオススメですですですです 

そのそのそのその他費用他費用他費用他費用：：：： 

参考入学基準参考入学基準参考入学基準参考入学基準: 
Accuplacer:            R (82~101) 
                              L (70~89) 
TOEIC:                  760 
TOEFL:                  64 (iBT) 


